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Dermalix: hogyan lett egy
egyetemi kutatásból piacra vihető
orvostechnológiai innováció?

A Dermalix története kiváló példája annak, hogyan válhat egy akadémiai kutatás sikeres egészségipari
innovációvá a megfelelő szellemitulajdon-védelem, technológiatranszfer és ipari partnerség segítségével.
A projekt egy török egyetemi kutatócsoport laboratóriumában indult, majd startup vállalkozássá fejlődött,
végül egy nagy gyógyszeripari partnerrel kötött megállapodás révén jutott el a kereskedelmi hasznosítás
szakaszába.

Kihívás Innováció
A krónikus és nehezen gyógyuló sebek –
különösen a diabéteszes fekélyek – világszerte
jelentős egészségügyi problémát jelentenek. A
hagyományos sebkezelési megoldások gyakran
hosszú gyógyulási idővel, magas költségekkel és
korlátozott hatékonysággal járnak.

Az Ege Egyetem négy női kutatója olyan innovatív
sebkezelési technológiát fejlesztett ki, amely a
sérült szöveten egy biokompatibilis, lebomló,
hálószerű szerkezetet hoz létre, elősegítve az új
bőrszövet kialakulását és a gyorsabb regenerációt.

A Dermalix egy kollagén–laminin alapú dermális
mátrix, amely speciális mikrorészecskéket
tartalmaz. Az alkalmazás során háromdimenziós
védőréteget képez a seb felszínén, amely
támogatja a természetes sebgyógyulási
folyamatokat és elősegíti az új szövet képződését.
Klinikai vizsgálatok szerint a technológia ígéretes
eredményeket mutatott diabéteszes lábfekélyek
kezelésében.

A technológiatranszfer útja

1

Korai IP-védelem
Szabadalmi oltalom a

TT-iroda
támogatásával.

2

Licencelési kísérlet
Tárgyalások

partnerekkel — nem
vezetett célhoz.

3

Startup alapítása
Dermis Pharma

létrejön egy gyorsító
ösztönzésére.

4

Befektetői tőke
Az erős IP-portfólió
vonzza a kockázati

tőkét.

5

Ipari partnerség
IP-átruházás egy

nagy török
gyógyszeripari

céggel.

Kulcsszereplők

Ege Egyetem kutatócsapat
Alapkutatás,
hatóanyag-fejlesztés és
technológia kialakítása.

Dermis Pharma startup
Termékfejlesztés, befektetői
kapcsolatok, piacra lépés.

Ipari partner & TT-iroda
Szabadalom, IP-átruházás,
gyártás és értékesítés.
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Eredmények

Egyetemi kutatásból nemzetközi piaci potenciállal rendelkező egészségipari innováció jött létre.

Sikeres kockázati tőke bevonás a fejlesztések finanszírozására.

A technológia klinikai validációja megvalósult.

Stratégiai ipari partner csatlakozott a kereskedelmi hasznosításhoz.

Példa arra, hogyan alakítható egy kutatási eredmény piacképes termékké IP-kezelés és
technológiatranszfer segítségével.

Tanulságok és benchmark

Egyetemeknek
A korai IP-védelem jelentősen
növeli a technológia üzleti
értékét. A technológiatranszfer
iroda aktív szerepe
kulcsfontosságú — és a
licencelés mellett a spin-off
modell sokszor hatékonyabb.

Startupoknak
Az erős szabadalmi portfólió
megkönnyíti a forrásbevonást.
A klinikai és szabályozási
folyamatok tőkeigénye miatt a
stratégiai partnerségek
kulcsfontosságúak; az IP
megfelelő kezelése
versenyelőnyt teremt.

TT-szervezeteknek
A startup-inkubáció és
üzletfejlesztési támogatás
ugyanolyan fontos, mint a
szabadalmaztatás. A
nemzetközi IP- és licencelési
hálózatok és a rugalmas üzleti
modellek felgyorsítják a piacra
jutást.

Összegzés

"A sikeres technológiatranszfer nem egyetlen esemény, hanem egy több szereplőt összekapcsoló
folyamat. A kutatói innováció, a szellemitulajdon-védelem, a startupépítés, a befektetői

finanszírozás és az ipari partnerség együtt tették lehetővé, hogy egy laboratóriumi fejlesztésből
valós egészségügyi problémát megoldó piaci termék szülessen."

Ha hasznosnak találtad ezt az anyagot, böngészd tovább a HunrenTech Tudástárat további, a
projektedet támogató jó példákért, vagy vedd fel velünk a kapcsolatot technológiatranszferhez

fűződő kérdéseiddel.

Teljes esettanulmány (angolul):
https://link.epo.org/elearning/technology_transfer_case_study_dermalix_en.pdf

www.hunrentech.hu
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