Textiles for the Extreme -
Mit tanit az Oxeon az egyetemi|
technoldgiatranszferrol?

Az Oxeon torténete megmutatja, hogyan lehet egy egyetemi textilipari kutatasbdl globalisan
versenyképes technologia és vallalat. A siker kulcsa az volt, hogﬁ/ a kutatd, az egyetemi
Okoszisztéma és a befektet6k mar korai fazisban egyutt kezdtek gondolkodni a
hasznositasrol. A példa ravilagit arra is, hogy j6l iddzitett IP-stratégia és lépcsbzetes piacra
vitel nélkul nem szuletik tartds piaci eredmeény.

-fhasznosités ’sztés a piacig

A sikeres technolégiatranszfer nem a publikacional Egy jo kutatasi eredmény 6nmagaban még nem piaci
kezdddik, hanem jéval elGtte: mar otlet vagy kutatasi  ajanlat: kell hozza prototipus, tesztelés, validacio, és
terv szintjén érdemes végiggondolni, milyen gyakran tobb lépcsés fejlesztés-finanszirozas.
hasznositasi utak johetnek széba. Az Oxeon esetében a sajat szOvégép és a mintagyartas
Az Oxeon esetében a kutaté mar a fejlesztés korai teremtette meg a ,proof of concept” alapjat, erre épulve
szakaszaban bevont Uzleti angyalt és tudtak licencmegallapodast kdtni, majd fokozatosan
vallalkozasfejleszt6 csapatot, igy a kutatasi irdnyt belépni el6sz6r a sporteszkdz-piacra, késébb a

végig a lehetséges piaci alkalmazasokkal egyutt tudtak repulégépipari alkalmazasokba.

alakitani.

’oda mint kozvetité -a szerepek, 6sztonzok

A technolégiatranszfer-iroda (vagy egyetemi Az egyetemi-ipari egytttmdkodés akkor mUkaodik jol, ha

innovaciés kdzpont) akkor hatékony, ha nem pusztan ~ minden szerepld (kutatd, egyetem, TT-iroda, befektetd, ipari
adminisztrativ szerepl8, hanem Uzleti és jogi kdzvetité — partner) érti a sajat szerepét, kockazatat és varhato

a kutatok és az ipari partnerek kdzott. hasznat. o
Az Oxeon torténetében ezt a ,fordité” szerepet a Az Oxeon példajaban a professzori privilegium, az IP-t
Chalmers innovéciés dkoszisztémaja és a Chalmers birtoklo cégek, a vallalkozasfejleszté program és a

School of Entrepreneurship toltétte be: 6k segitettek  befektetdk vilagosan elklilondls, mégis egymasra épuld
piaci nyelvre leforditani a technolégiat, Uzleti modellt ~ Szerepet kaptak - ez tette lehetévé a hosszu tavon is
épiteni koré és partnereket talaini. fenntarthaté egylattmukaodest.

technolégiatranszfer nem csak ,,jo
taldalmanyon”, hanem idében
elkezdett egyuttmiikodésen, erés
IP-stratégian és tudatos,
Iépcsbzetes piacra vitelen mulik.

Teljes esettanulmany (angolul):  https://link.epo.org/elearning/technology_transfer_case_study_oxeon_en.pdf

Ha hasznosnak taldltad ezt az anyagot, bongészd tovabb a HunrenTech Tuddstdrat tovdbbi, I_I U N
a projektedet tdmogaté j6 példdkért, vagy vedd fel veliink a kapcsolatot R E N
technolégiatranszferhez fiiz6d6 kérdéseiddel.
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