Medtech a mindennapokra -
Mit tanit az Atlantic Therapeutics az
egyetemi technoldgiatranszferrol?

Az Atlantic Therapeutics torténete azt mutatja be, hogyan valhat egyetemi kutatasbol szellemi tulajdonra épulg,
nemzetkoézileg is versenyképes medtech vallalkozas. A siker alapja a kutatasi eredmények korai Uzleti értékelése,
a tudatos IP-kezelés, valamint az egyetem, az ipari partner és a befektet8k 6sszehangolt egytttmikodése volt.

A vallalat INNOVO nevd, otthon hasznalhato, nem invaziv megoldasa a stressz inkontinencia kezeléseét célozza.
Az eset jol példazza, hogy a klinikai validacio, a megfelel6 szabalyozasi stratégia és a fokuszalt piacra lépés

egyUtt teremti meg a skalazhatd Uzlet alapjat.
morai fokusz és validacio

A technoldgia alapjait az University College Dublin és
a Bio-Medical Research k&zds kutatasai teremtették
meg, allami és innovacids tamogatasok segitségével.

A fejlesztés kezdetben tobb egészségligyi problémat
vizsgalt, példaul elhizast, hatfajast és |égzbszervi
alkalmazasokat. A klinikai eredmények és a piaci
igények alapjan azonban a csapat a stressz
inkontinenciara fékuszalt, ahol a technoldgia vilagos
beteg- és Uzleti értéket kinalt.

Fpin-off a novekedésért

A Bio-Medical Research kezdetben Eurdpaban
értékesitette a kutatasbdl kialakitott terméket. A
nagyobb névekedési potencial és az amerikai piac
elérése érdekében 2017-ben [étrejott az Atlantic
Therapeutics spin-off vallalat.

A spin-off atvette a licencjogokat, sajat INNOVO
marka alatt pozicionalta a terméket, és célzottan
épitett befektetdi hatteret, nemzetkozi piacra lépést
és skalazhatdé Uzleti modellt.

'iP—stratégia mint alap

Az UCD technolégiatranszfer-irodaja kulcsszerepet
kapott a szellemi tulajdon rendezésében. A kdzds
szabadalmi tulajdon, a licencmegallapodasok és a
bevételmegosztas atlathatd keretet adott az egyetem
és az ipari partner egylttmuikodéséhez.

Az ir szabadalmi bejelentést PCT-, eurdpai és
amerikai oltalmi 1épések kovették. Ez nemcsak a
versenyel6nyt védte, hanem a befektet6k szamara is
kiszamithatdbba tette a technoldgiara épulé
vallalkozast.

Ezabélyozés és piacra lépés

Eurépaban az értékesités kezdetben orvosi
csatornakon keresztul indult, majd online jelenléttel
egészult ki. Az amerikai piacra [épéshez FDA-
engedélyre volt sztikség, amely kulcsfontossagu
mérfoldkd volt a vallalat fejlédésében.

Az INNOVO klinikailag igazolt, nem invaziv és otthon
hasznalhaté megoldasként egy jelentds, ugyanakkor
gyakran alulkezelt betegcsoport igényeire valaszol. A
szabalyozasi megfelelés igy nem adminisztrativ
akadaly, hanem a piacépités és a befektetési
képesség egyik alapfeltétele lett.

mutatja, hogy a sikeres egyetemi
technolégiatranszferhez nem elég egy
igéretes egészségligyi innovacié: korai
klinikai és piaci fokusz, védheto IP-
portfélid, jol kialakitott spin-off strukttra
és tudatos szabalyozasi stratégia is
szukséges.

Teljes esettanulmany (angolul):  https://link.epo.org/elearning/technology_transfer case study oxeon en.pdf
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Ha hasznosnak taldltad ezt az anyagot, béngészd tovdbb a HunrenTech Tuddstdrat tovabbi,
a projektedet tdmogaté j6 példdkért, vagy vedd fel veliink a kapcsolatot
technolégiatranszferhez fiiz6d6 kérdéseiddel.
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